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Gemeinsamer Weg In die neue Energiewelt

Der Marktwandel
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* Sie: Steigern Sie lhre Unabhangigkeit vom Energiemarkt = Wettbewerbsvorteil

*  Wir: E.ON wird lhr Partner in der neuen Energiewelt = Losungsanbieter
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Wie bauen wir unser Netzwerk auf?
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http://www.stadtwerke-straubing.de/
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Nutzen Sie die Netzwerkpotentiale!
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Energiekosteneinsparung nach 3 - 4 Jahren bei durchschnittlich ca. 10 % p. a.

Doppelt so hohe Energieeffizienzsteigerung als bei isolierter Vorgehensweise
Bewéhrte Ideen umsetzen — Fehler vermeiden

Zeitersparnis bei der Losungsfindung

Gut informiert Gber Veranderungen der Energiepolitik, Verordnungen und Férderrichtlinien
Projektanbindung gewahrleistet, sowie Norm- und Verordnungskonformitat (EDL-G,16247-1,
SpaEfV)

Gruppen-Intelligenz bewirkt mehr als Einzel-Intelligenz

Starkung der Mitarbeitermotivation und —kompetenzen

Bessere Wettbewerbs- und Imagesituation durch Klimaschutzbeitrag




Das E.ON Konzept — Das Baukasten-System
individuell auf Ihre Bedirfnisse zugeschnitten

PHASE 1 PHASE 2 PHASE 3 PHASE 4

Information & Initiierung Workshops, Beratung & Umsetzung Abschluss Ggf. Fortflihrung

Grundpaket: 3 halbtagige

. : . * Prasentation .
Kundenansprache Netzwerktreffen pro Jahr?, Be- Optional: Aufbau analog zu
¢ Informations- standsaufnahme, Energieaudit * Reporting Phase 2 nach
Zielvereinbarung, Monitoring, . )
veranstaltung o ) * Entscheidung Baustein-charakter
Organisation & Moderation
¢ Auftaktveranstaltung _ Uber Weiter- ¢ Themenschwerpunkt
Optional:
Optional: Onlineportal fihrung nach Abstimmung
Energieberatung vor Ort »Impuls*

Proaktive Hotline & Austauschplattform

Information und Unterstitzung durch etB

1 Insgesamt 9 Treffen inkl. Auftakt- und Abschlussveranstaltung



Leistung - Was wird Ihnen geboten und was kostet es?

BASIS

Teilnahme regionales Netzwerk

Grundbeitrag
3 halbtagige Netzwerktreffen pro Jahr inkl. Betriebsbegehung 2.800 € p.a.
Netzwerk

Organisation & Moderation der Treffen
1 tagige Bestandsaufnahme zur Erfassung der energetischen Ist-Situation mit Integration bestehender Auditberichte
Jahrliches Monitoring der Energieeinsparung aufbauend zur Bestandsaufnahme

Proaktive Hotline

OPTIONAL

\Energieaudit | 800 € p.d.

1.100 € p.a.

I
| Beratertag 800 € p.d.

(bei 2 RLM Messstellen)

* Energie-
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Ein Netzwerk ist maximal besetzt ...
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Firma BIG GmbH & Co. KG %
Herr Michael Raum " a

Jahresverbrauch Gas: 5,0 GWh
Strom: 6,7 GWh
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EnEff-Richtlinien 50001
EnEff-MalRnahmen - Optimierung der Drucklufterzeugung
umgesetzt - Druckabsenkung (Kuhlen der Druckluftzentrale)

- Zentralsteuerung fur Druckluft

- BHKW (400 kW el.)

- Kalte- & Warmepumpe

- Messsysteme (Druckluft/ Warme/ Strom/ Gas)

EnEff-MalRnahmen - Neuer Kompressor

geplant - Druckabsenkung auf 6,8 bar
- Vakuumpumpen & Warmeruckgewinnung
-  LED-Umstellung

Erwartungen Potentielle Lieferanten, Innovationen vom Berater



BRITISH AMMERICAT™S
TOBACCO
G ERMAMNY

Jahresverbrauch

EnEff-Richtlinien

EnEff-Mallnahmen
umgesetzt

EnEff-Mallinahmen
geplant

Erwartungen

British American Tobacco (Germany) GmbH #
Herr Oliver Reisenhofer

Gas: 73 GWh
Strom: 53 GWh

50001

Optimierte Kaltetechnik
Optimierung der Drucklufterzeugung
Bellftung/ Entstaubung

LED-Umstellung

Wem kann man glauben? — Von den Erfahrungen der

Gruppe profitieren



... ein zweites Netzwerk ist im Aufbau
Auftaktveranstaltung

Informationsveranstaltung Oktober 2016

Spatester Vertragseingang
30.09.2016




Haben Sie Interesse?

Kommen Sie auf uns zu:

Rolf Heiermann Matthias Golbach
T Vertriebsleiter Franken Key Account Manager
» +49 921 285-2220 +49 931 300-2457
Rolf.Heiermann@eon.com Matthias.Golbach@eon.com
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Wir freuen uns auf die Zusammenarbeit!




